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fi lucha econémica después de Ta guerra,

Extractamos del acta de 1a sesion celebrada Gllimamente por
la Sociedad de estadistica de Paris la siguiente comunicacién, fa-
dlitada por M, Cadoux, respecto 1 la preparacion de la lucha
econémica después de la guerra.

«Si no queremos— dice—que sean inutiles los sacrificios he-
thos por la Patria y que el herofsmo de nuestros hijos por su de-
fensa y porvenir sea en vano, es preciso que de todo corazén Y
ton loda clase de energia nos preparemos 4 la lucha econémica
posterior & la guerra. Es debher de todos participar en’la organi-
ncion melddica de las resiringidas fuerzas que quedardn 4 la Pa-
tria, tanto interiores como exteriores, para entablar, después de
las hostilidades, ¥ & ser posible desde este momento, esa lucha
econdmica que es preciso animosamente prever que ha de ser
dura y dificultosa.

»Respecto 4 1a exterior, puedo indicar el esfuerso de organi-
wcion, de cohesion y de coordinacién que ha proyectado realizar
la Unién de las Camaras de Comercio francesas en el ey tranjero,
con ¢l fin de hacer conlribuir & todas las Cdmaras y Comités con-
sultivos franceses del -extranjero, de nuestras colonias Y de los
paises de protectorado, & la vigorosa resurreccién de nuestra vida
econdmica,

»Espero que sus llamamientos serdn ofdos y que estos exce-
lentes elementoe de informacién y de accién serdn bien utilizados.

»De un modo general, conocemos bastante mal el persomal y
los recursos utilizables de los franceses del extranje.ro. Hasta es.
tos tiltimos tiempos nadie ha dado importancia al hecho de po-
seer buenos informes respecto 4 nuestros nacionales establecidos
e ¢l exterior, Por razones debidas & torpeza fiscal, la mayoris de
los miembros de nuestra colonia en el extranjero no han querido
Prestarse jamds 4 una formalidad de empadronamiento. Si no
lienen necesidad de acudir regularmente 4 nuestros consulados 6
tancillerias, no van, ¥y éstos, por consiguiente, lo ignoran. Debe-
Na ensayarse sin retraso alguno obtener con la colaboracién de
las Cimaras de Comercio francesas en «] extranjero y de nuestros
dgenies consulares 6 diplomd4ticos ceusos completos y llevados al
dia de todos los franceses establecidos en el extranjero, por cate-
goras profesionales Y censos de todas las Empresas francesas co -
Merciales, industriales, de obras publicas, baucarias, de ferroca-
Tiles y de navegacion maritima, de ensefianza y de benelicencia,

»Sin dejar de hacer Jjusticia 4 los trabajos ya efectuados por
la estadistica, general de Francia, bajo la direccién de M. March,
tre0 que es de suma necesidad el citado complemento de infor-
macién, para apreciar con suficiente exactitud las bases sobre
que serd preciso apoyarse para desarrollar, después de Ia guerra,
las Organizaciones industriales Y comerciales francesas é inter-
aliados fuera de la metrépoli, los apoyos que puedan hallarse en
las Organizaciones similares de neutrales amigos y el modo de
que puedan contribuir eficazmente 4 nuestra expansioén econdmi-
Gy & nuestra influencia. También deberd lenerse en cuenta los
e]ementzos que nuestros nacionales puedan indicar y pracurar
PAra la importacién de malteriales y materias primas, de mano de
obra Y de protuctos ¢ géneros destinados 4 ser counsumidos ¢
ranstormados en Fraucia; para preparar con estos fines acuerdos
U nuestros aliados Y con los neulrales y para asegurar con pre-
ferencia ¢ reciprocidad algunas exportaciones con estos abastece-
dores eventuales.

»También seria necesario fijar mejor de lo que estdn los es-
talutog de los frauceses residentes en el extranjero, y sobre todo,
los de 1og hijos de (ranceses rnacidos en el exiraujero. Mientras
los alemanes han lenido sumo cuidado en dejar & sus compatrio-
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tas en la América del Sur 6 en otras regiones donde tenfan gran-
des intereses adquiridos ¢ en proyecto, nosotros no hemos pensa-
do, sino muy tarde, en cnviar 4 algunos de los nuestros moviliza -
dos, los que colocados en servicios auxiliares 6 en la reserva del
ejéreito territorial, no eran de modo
la defensa armala de la Fatria y faltaban para defenler sus inte-
Téses contra las intrigas de nuestros competidores. En el porve-
nir se deberfa también atraer d la juventud francesa exdtica, para
que vinieran & hacer aqui sus estudios é ingeniarse para facilitar-
les el cumplimiento del servicio militar; es inadmisible que estos
individuos hijos de Padres franceses Y nacidos, por ejemplo, cu
la Argentina estén sujetos, 4 la vez, al servicio mililar argentino
Y al servicio militar francés; esta anomalia tiene como conse—
cuencia que muchos de ellos abandonen su calidad de franceses.

»8i sabemnos utilizar nuestras Camaras de Comercio, nuestros
cOnsules, nuestros agregados comerciales y los nacionales com-
petentes con residencia fija en el extranjero para hacer un rdpi-
do inventario suficiente para conocer todos los recursos que, des
de el momento, Y principalmente terminada Ia guerra, pucde
Francia sacar de nuestros compatriotas y de nuestros amigos en
cl extranjero: Dara la refeccidn de nuestro nmaterial, reconstitu-
¢ién de nuestra aparceria, para procurarnos materias primas 6
productos semitrabajados destinados 4 sostoner nuestra industria,
mano de obra blanca ¢ de color para nuestros talleres y fibricas
Y capitales para nuestras grandes Empresas, reuniriamos elemen-
tos magnificos para sostener la lucha econdmica.

»Este concurso de los franceses establecidos fuera de Francia,
al comienzo de nuestro esfuerzo nos ayudardn 4 vencer las nume-
rosas dificultadds con que tropezardn la reconstitucién de nues-
tros medios de produccién ¥ la renovacion de nuestra actividad.

»Debe empreuderse inmediatamente la realizacion de esle
proyccto, que consiste en saber con precision suliciente lo que
Francia puede actualmente, y, sobre todo, podrd en el porvenir,
ofrecer y pedir 4 estos nacionales establecidos cn el extranjero,
¢n sus colonias y protectorados, para reconstituir, cuando lleguc
la paz, primeramente su potencia de produccion, y Juego para
fabricar, vender Yy comprar,

»La utilidad de las informaciones, lo mis precisas posible y
cjecutadas 4 conciencia, es evidente en todos nuestros asuntos,
salta 4 la vista, para el éxito de cambios de negocios, como los
mercados de Exposiciones de Paris, de Lyén y de Burdeos; para
la creacién de nuevas industrias de exportacion, asunto de gran-
disima im portancia, pero que exige un esfuerzo continuo y hien
organizado. Un ejemplo; el Sindicato de peleteros piensa organi-
zar muy pronto en Paris ventas periodicas de picles y arliculos
de peleteria, con objeto de hacer Ja competencia & Leipzig, Es
una excelente idea, pero 4 mi parecer, para quitar & Leipzig una
Darte suficiente de los 600 millones de pesetas de sus transaccio-
nes anuales de peleteria, seria necesario crear casas que escogien-
do las pieles e bruto las curtiesen, para que asi en estas ventas
periédicas pudieran los compradores encontrarlas igualmente tra-
tadas y & iguales precios que las que anteriormente compraban
¢n Leipzig. Este esfuerzo «remunera d» ampliamente, como dicen
los ingleses, creard traba Jo para miles de obreros Y enriquecerd i
centenares de industriales y de intermediarios, Para conseguir
parte del mercado de Leipzig, no basta con estas ventas publicas
periddicas, es ademds preciso crear en la regién de Paris las in-
dustrias que son la verdadera razén de los éxitos y de la prospe-
ridad del mercado de Leipzig en lo referente al articulo de pele-
teria en bruto y semitrabajada,

»Tanto para estos productos, como para muchos otros, ten-
drlamos muy prouto clientela asegurada en Francia, Rusia,
Oriente, nuestras colonias y en América; con poco que se proteja
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4 nuestras {abricas ¢ manufacturas, procurando éstas armonizar
la buena calidad con los precios ¥ condiciones de venta de sus
mercancias y sabiendo confiar sus intereses y la reputacion de sus
productos, no & viajantes en comisidn sin com petencia suliciente
Yy mal.retribuidos, sino 4 representantes nacionales instruidos,
capaces de ello comercial y técnicamente y que sepan informar
respecto & las necesidades y variaciones de gusto de la clientela
v adaptar nuestra produccidn 4 estas necesidades y 4 eslos gustos.

»Creo, en {in, que los grupos inteligentes de nuestros indus—
triales pueden hacernos independientes de los alemancs, en la fa-
bricacién y colocacion del material, cables y ldmparas de nues-
tras instalaciones eléctricas. . '

»Por formar los cuadros de nuestro nuevo ejército industrial
y comercial, nos es preciso reformar ¥ perfeccionar nucstra ense-
lanza técnica, industrial y comercial, llevar al 4nimo de los jefes
de industria el convencimiento de que la ciencia y el método son
sus dos mejores colaboradores, persuadir & nuestros grandes ne-
gociantes de las ventajas que produce el arte de calcular matems-
ticamente, el pro y contra de las em presas, medir bien los datos
previos, después los resultados, es decir, utilizar las estadisticas
bien redactadas y bien interpretadas. Esta ciencia auxiliar les ser-
vird, como la ciencia pura, de gran ayuda en todas las luchas pa-
cificas que se presentardin al intentar asegurar la expausién eco-
nomica de nuestro pais y el éxito de sus negocios.

»Por otra parte, deberin estudiarse detenidamente los CNs8ayos
improvisados para procurar mano de obra, colonial 6 extranjera,
{d nuestras fabricas de guerra y & ciertas industrias desprovistas
por la movilizacién procurando que los futuros reclutamientos se
organicen sobre la hase de los resultados ya realizados, utilizando
el consejo de patronos é inlercsados. »

Como conclusion practica, M. Cadoux propone que la Socie-
dad de Estadistica emita el deseo de que por la estadistica gene~
ril de Francia se preparen dos cuestionarios: uno, preguntando
i los franceses establecidos en el extranjero (y particularments 4
las Cdmaras de Comercio y Comités consultivos), relacion de los
articulos facilitados antes (6 actualmente también) por los alema-
nes, que serdn reemplazados con articulos franceses, as{ como una
lista de los recursos de materiales Y materias primas, mano de
obra, capitales y buques de comercio, que pueden ofrecer 4 Fran-
cia los paises donde residen sus compatriotas; el otro cuestiona-
rio s2 reliers al empadronamiento metddico de los franceses, de
Sus empresas, de sus escuelas ¢ trabajos en el extranjero, en sus
paises de protector.do y también en sus colonias.

Por otra parte, de Ia Elecktrotechnische Zeitschrift, érgano ofi-
cial de las Sociedades electrotécnicas alemanas, traducimos an ar-
ticulo titulado «Perspectivas de la guerra econdmica», que 4 pesar
de su optimismo, parece indicar el temor de que resulten eficaces
las medidas econémicas tomadas por los aliados;

«Existe una gran diferencia entre las medidas econémicas y
las disposiciones relativas al comercio, adoptadas por las poten -
cias centrales y las de sus enemigos, lo mismo para antes que
para después de la terminacién de Ja guerra. Para estos ltimos,
la politica comercial es un medio de guerra, para nosotros tiene
por fin conseguir & la terminacién de la guerra una labor lo mais
productiva posible., Por consecuencia, nosotros discutimos estos
asuntos con toda la publicidad posibls y casi siempre con el con-
curso de los Centros interesados: ellos, por el contrario, los tra-
tan en conferencias gubernamentales secretas, .

»El objeto de la politica comercial de nuestros adversarios es
el bloqueo de las potencias centrales, la \ltima esperanza de In-
glaterra, Viendo ésta la imposibilidad de poder rendir 4 Alema-
nia por el hambre y provocar Ja sublevacién del pueblo alemén
por la carestia de viveres, intenta ampliar su objetivo. Alemania
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debe ser arrojida del comercio mundial, y cuando haya perdido
el supuesto origen de su bienestar, caers en la categoria de pue-
blo primitivo. '

»Este supuesto es falso, porque cl elevado puesto que ocupa
Alemania en ¢l comercio mundial, no ha sido debido &4 un arti-
ficio politico, sino que ha sido la consecuencia natural de su des-
arrollo y de su fuerza econémica interior. Por consiguiente, las
relaciones comerciales de Alemania con el exterior, durante mau-
cho tiempo no pueden interrumpirse por medio de medidas poli-
ticas. El mercado mundial tiende & comprar y 4 vender alli don-
de encuentra mds utilidad, mds provecho y mayor valor, csto ¢s
una ley ecouémica inmutable Por el contrario, sélo temporal-
mente puede combatirse con medios politicos y esto no sin gran-
des perjuicios.

»Las medidas econémicas de nuestros ad versarios, en tiempo
de guerra, son de orden personal (distintas categorias de perso-
nas & que alcanza), y de orden material (listas de mercancias
prohibidas, en el sentido de la concepcién inglesa que va lejos
en extremo). Ademds =e intentan ciertas medidas paiticularmen-
te hostiles, de naturalesa temporal, para después de firmada la
paz. Con esto guieren los aliados ayudarse muluamente en lo que
se refiere & los territorios alcanzados por la gnerra, reservindose
los recursos naturales y cambiando, dentro de lo posible, los
obreros, las materias primas y las mdquinas, En esto parcce que
se olvidan de que es 1a espada la que decidird finalmente las con-
diciones de la paz. Esto prueba, sin embargo, que se teme la
competencia de Alemania en el mercade mundial, lo que de-
muestra que no se tiene una confianza ciega en el agotamicnto
de Alemania,

»Finalmente, en lo que se refiere 4 la politica econdmica en
comun de la cuddruple alianza para después de la guerra, la ca-
lificacién concisa es que no son mds que frases politicas v, aun
mejor, una codificacién de frases que, como ya hemos dicho an-
tes, no tienen valor alguno por estar en contradiccion con lis
bases naturales del comercio mundial, no comprometeu, por
consiguiente, 4 nada y no tienen valor, como frutas silvestres,

»Nuestros adversarios no ven que no concuerdan sus inlere-
ses politicos y econémicos. Inglaterra estd intimamente ligada 4
sus colonias. Francia tiene, en realidad, una exportacién ascgu-
rada de sus articulos de lujo con Inglaterra; pero esta exporta-
cién no puede aumentar mas y no tiene tanto porvenir co.no la
de las potencias centrales. Los paises aliados, Irancia ¢ [ialia,
son opuestos, desde el punto de vista econémico, por caust e la
analogia de sus exportaciones (seda, vinos, frutas del Mediodia).
Italia no puede renuaciar & este comercio con Alemania y. tinal
mente, Rusia tampoco, porque realiza aqui el tercio de su impor-
tante exportacién de granos, que no tiene quien se los tome. He
aqui expuesta con claridad y en pocas palabras la realidad e Iz}s
[rases politicas. También se han organizado en los paises encmi-
gos Centros particulares para combatir el comercio aleman, pero
son de poco valor porque no descansan mds que sobre bases sen-
timentales y no sobre las bases naturales del comercio: precios ¥
naturaleza de las mercancias; exigen, por consiguiente, un ¢s-
fuerzo constante y la mds rigurosa vigilaucia; de no ser asi, pron-
to caerdn por los suelos.

»Las potencias centrales preparan una alianza econdmica cqﬂ
el fin de conseguir un desarrollo completo en su trabajo comun
en tiempo de paz; por el contrario, las potencias de la cuddruple
alianza constituyen una asociacion economica de guerr, fIl‘W
sirve al fin politico de guerra de aniquilar al adversario. 5u !”1
no es positivo, mds bien es negativo; no es inmediato, sino lej-
no. He aqui expuesta la diferencia en breves palabras.»
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